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Claus Vog
zum Markt

Gregor Gysi im Interview Uber die Kunst des Zuhéhrens
und der zielgerichteten Kommunikation




Vermégensanlagen

Vorteile fiir
Reiche?

Haben vermdgende Menschen Vorteile bei der
Geld- und Kapitalanlage?
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Vermogende Menschen sind stets im
Vorteil. Beim Berufswunsch, bei der Part-
nersuche und bei der Geld- und Kapital-
anlage. Reiche Menschen haben auch
bei Finanzanlagen mehr Erfolg als der
Durchschnitt der Bevolkerung. ,Denen
stehen ja ganz andere Turen und Tore
offen”, so der Volksmund. Auch erhalten
vermdgende Menschen ,,immer” bessere
Produkte als der normale Sparer. I.d.R.
glauben die Birger, dass nur vermogende
Menschen noch vermégender werden
kénnen und dass man sich zudem nur
mit harter Arbeit etwas aufbauen kann.
Wenn dem so ist, missten sehr viele Men-
schen mehr Vermégen und Eigentum be-
sitzen als bisher, da sehr viele Menschen
hart und zudem viel arbeiten. Also muss
es doch an anderen Griinden liegen oder?
Fast achtzig Prozent der Deutschen sind
nach aktuellen Studien der Meinung, es
liegt ausnahmslos an dem bestehenden
Vermogen, welches sich einfacher er-
hohen lasst, getreu dem Motto mit dem
.groBBen Haufen, der stetig wachst”.
Ubrigens gibt es unterschiedliche Auf-
fassungen von ,reich”. Diejenigen, die
inklusive Immobilienvermégen, die eine
Million Eurogrenze Uberschreiten oder
diejenigen, die mehr als funf Millionen
Euro an Vermogen besitzen. Haben nun
vermdgende Menschen Vorteile gegen-
Uber normalen Sparern? Warum gibt es
Unterschiede in den Umsetzungen im Be-
reich der Finanzen? Zunachst einmal muss
man sich die Grundeinstellung der Men-
schen bzw. der beiden ,Lager” genauer
anschauen.

Die vermdgenden Menschen sind nicht
unbedingt immer besser ausgebildet oder
intellektuell mit besseren Genen ausge-
statte. Nein, sie kimmern sich in erster Li-
nie um ihre Vermdgen, um ihre Werte. Im
Gegensatz dazu lassen sich die Menschen
mit normalen Vermdgen von Banken und
Versicherungen beraten bzw. kimmern
sich gar nicht erst um ihre Finanzen, ge-
treu der Einstellung: ,Ich lebe im Hier und
Jetzt, was interessiert mich die Zukunft”.
D.h., der Faktor ,Zeitnehmen” und die
.personliche Einstellung” zum Thema
Geld- und Finanzen sind bereits wich-
tige erste Unterschiede der beiden ,La-
ger”. Vermégende Menschen kimmern

Vermodgensanlagen

sich regelmaBig um Ihre Werte, teilweise
auch aus Angst vor Verlusten getrieben,
nun gut und auch nachvollziehbar. Der
normale Sparer hingegen ist froh nur alle
Jahre mal eine Entscheidung zu fallen, um
dann lange nichts damit zu tun haben zu
wollen oder zu missen. Zudem sind nor-
male Sparer weitaus konservativer bei Fi-
nanzthemen als die vermogendere Klien-
tel. Mainstreamprodukte von Banken und
Versicherungen durchdringen fast 80%
der Geldanlagen von normalen Sparern.
Verbraucherunfreundliche Produkte mit
zum Teil katastrophalen Renditen helfen
den Sparern zum Aufbau oder der Si-
cherung des Vermdgens zu keinem Zeit-
punkt. Eine gewisse Risikotragfahigkeit ist
per se ausgeschlossen, lieber keine Zinsen
oder Wertzuwachse, als maogliche Ri-
siken in den Geldanlagen eingehen. Auch
Uberwiegt regelmaBig eine negative und
pessimistische Einstellung zum Thema
Geld. Daher Uberwiegen zu Hause in den
Ordnern stets Sichteinlagen, klassische
Lebens- und Rentenversicherungen und
sonstiger ,Banken und Versicherungs-
abfall”. Die deutsche Bevélkerung ,be-
greift” leider immer noch nicht, dass das
Produktivkapital, die direkte Investition in
die Wirtschaft, nicht nur elementar ist,
sondern zu viel hoheren Wertzuwachsen
fhrt. Das ist der weitere Unterschied zur
vermogenden Klientel. Diese wiederum ist
Uberwiegend genau in solchen Assets mit
einer Streuung zu Hause.
Anlagenlésungen wie Aktien, Private
Equity, Venture Capital, direkte Unter-
nehmensbeteiligungen, Immobilien und
Rohstoffe machen ca. achtzig Prozent der
Portfolios aus. Sicherlich hat die Klientel
auch einen guten Zugang zu Beratern auf
einem anderen Level, als der Bausparkas-
senmensch um die Ecke oder der ,unmo-
tivierte Bankbeamte”.

Der normale Sparer kann aber solche inte-
ressanten Losungen in Form von sachwer-
torientierten Publikumslésungen auch als
.Nichtmillionar” erhalten. Er muss aber
eines daflr tun - sich Zeit nehmen, sich
mit den Themen Geld, Vermégen und
Finanzen ernsthaft auseinandersetzen,
gescheite Berater recherchieren und die
Losungen fur sich umsetzen, die er dann
auch versteht.
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